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Felix Sinn Immobiilien!

Beratung | Workshops | starkes Netzwerk
MIT UNS IST GRUNDEN KEINE RAKETENWISSENSCHAFT)
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Felix C. Sinn : Geschaftsfuhrer
Qipl. immobiliendkonom (ADI)
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Uber Werte und Visionen in
der Immobilienbranche

~Ein echter Partner”: Felix Sinn blickt auf zehn Jahre Erfolgsgeschichte zuriick

(Jvp). Wenn Felix Sinn Uber sel-
ne Arbeit spricht, spart man: Hier
ist jemnand mit echter Lelidenschaft
arm Werk, ein Unternehmer, der fur
das, brennt’, was er tut.

Seit nunmehr zehn Jahren steht
der Name ImmoVerkaufham-
burg far Verlasslichkeit, Qualitat
und individuelle Beratung rund
um Wohn- und Anlageimmobili-
en. Was als mutiger Schritt in die
Selbststandigkeit begann, hat sich
zu einem festen Ankerpunkt fur
Immobilienfragen in der Nordhei-
de und im Grofiraum Hamburg
entwickelt.

Ein erfolgreicher Immobilien-
verkauf ist keine Lappalie, sondern
ein komplexes Unterfangen®, sagt
Diplom-Immobilienckonom  Fe-
lix Sinn, ,Er erfordert Fachwissen,
Erfahrung, Beharrlichkeit und Fin-
gerspitzengefuhl - besonders in
der aktuellen Marktsituation” Eine
Aussage, die nicht nur nach Hand-

Zehn Jahre - und
viele Geschichten

In einem Jahrzehnt Unter-
nehmensgeschichte haben
sich viele spannende und tell-
welse herausfordernde Ver-
kaufsaufgaben angesammelt.
Ob das charmante Einfami-
lienhaus an der Seeve oder
der Verkauf eines ehemall-
gen Bunkers Im Harburger
Phoenix-Viertel - jedes Ob-
Jekt erzahit eine eigene Ge-
schichte, Und auch Sinns el-
gene Geschichte ist gepragt
von Mut, Ausdauer und el-
nem klaren Wertekompass.

werk klingt, sondern auch nach
Haltung.

Denn Sinn ist kelner, der Dinge
dem Zufall Gberlasst - weder In
der Kundenberatung noch beim
Aufbau seines Unternehmens

Vom Azubl zum Unternehmer
- ein Weg mit Weitblick

Der Weq von Felix Sinn begann
nicht in Hamburg, sondern in
Heilbronn, Schon mit 18 Jahren
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Unternehmensgrunder Felix Sinn (li.) mit seinem Kollegen,
Werkstudent Bent Weber Foto: ImmoVerkauf Hamburg

entschied er sich fUr eine Ausbil-
dung zum Immobillienkaufmann.
Jch wollte direkt ins Berufsieben
einsteigen und gleichzeitig fun-
diertes Wissen mitnehmen®, erin-
nert er sich.

In dieser Phase legte er den
Grundsteln fUr sein heutiges
Selbstverstandnis: fachlich sattel-
fest, dabel stets menschlich und
nahbar,

Schon mit 21 Jahren wagte Sinn
den Schritt In die Selbststandig-
keit - zunachst bel einem bekann-
ten Immobilienunternehmen.

Erste Schulungen flhrten ihn
indie Hansestadt. Und Hamburg
lieB ihn nicht mehr los: Mich hat
das Hamburger Understatement
begeistert -~ hanseatisch, professi-
onell und nie aufdringlich*

2015 erfolgte dann der ent-
scheidende Schritt: die Grindung
von  ImmoVerkaufhamburg. Die
Vision war klar: Immobilienver-
mittiung mit Substanz, Service mit
echter Nahe.

Technologische Effizienz trifft
personliche Beratung
Heute kombiniert Felix Sinn

modeme Vermarktungsstrategien
mit klassischer Beratungskultur.
Digitale Tools, aktuelle Marktana-
lysen, Soclal-Media-Marketing - all
das gehort zum Alltag.

Doch ebenso wichtig sind fir

Immobilien als
Berufung

Was thn persénlich an sei-
nem Beruf begeistert, be-
schreibt er mit einem sym-
pathischen Augenzwinkern,
aber auch mit splrbarer
Uberzeugung: ,Als Kaufmann
und Unternehmer begeistere
ich mich nach wie vor fur das
Thema Immobilien in dop-
peiter Hinsicht. Einerseits als
finanziellen Vermoégenswert,
und andererseits auch Im
Hinblick auf den emotionalen
Traum vom Eigenheim und
den elgenen vier Wanden,
den Ich mir auch selbst erfiil-
len durfte. Die Kunden dabel
beraten und unterstitzen zu
kénnen, macht immer wieder
Freude’

Ihn direkte Gesprache, ehrliches
Feedback und Zeit fur individuelle
Fragen. Unsere Mission ist es, das
Beste aus beiden Welten zu ver-
binden - technologische Effizienz
und menschliche Nahe’, bringt es
Sinn auf den Punkt.

Jch lege groBBen Wert auf den
personlichen Kontakt und darauf,
dass unsere Kundinnen und Kun-
den sich bel uns gut aufgehoben
fuhlen’

Diese Haltung zieht sich durch
alle Bereiche seiner Arbeit. Auch
in seiner Ausbildung zum Diplom-
Immobilienckonom und seiner
Zertifizierung als DEKRA-Sachver-
standiger fir Immobilienbewer-
tung zeigt sich: Qualitat ist fir Sinn
kein Lippenbekenntnis, sondern
gelebter Anspruch.

Die Nordheide im Fokus - re-
gional verankert, bundesweit
aktiv

Nach seinem privaten Umzug
nach Welle verlagerte Felix Sinn
auch den Unternehmenssitz nach
Tostedt.

Die Entscheidung war strate-
gisch wie emotional motiviert:
.Die Nordheide hat eine hohe Le-
bensqualitat und wachst - viele
Menschen suchen hier ein neu-
es Zuhause, andere mochten sich
verkleinern oder verkaufen, Wir
mochten sie dabel bestmdglich
begleiten.

Gleichzeitig berat ImmoVer-
kaufhamburg bundesweit Eigen-
tumerinnen und Eigentumer. Be-
sonders wichtig ist Sinn dabei
Vertrauen: ,ich méchte fur meine
Kundinnen und Kunden ein echter
Partner sein — nicht nur jemand,
der eine Immobilie vermittelt, son-
dern jemand, der den gesamten
Prozess sicher und vertrauensvoll
begleltet”

Als groBte Herausforderung
nennt er den Schritt in die Selbst-
standigkeit: ,Ganz kiar der Sprung
Ins kalte Wasser." Trotz der gadank-
lichen Hlrden uberwog die Moti-
vation, etwas Eigenes aufzubauen.

Heute - zehn Jahre spater -
blickt er stolz auf das Erreichte
- und mit Neugier auf das, was
Kommt.




